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	→内容简介

	在人们的想象中，私人银行如同高级会所，一切要求都能得到尽可能的满足，客户享受着 定制的专属理财产品，不必费心挑选就能获得更高的收益。然而事实往往很残酷，“生意做得风生水起，投资也是鲜有失手，唯独银行理财越买越赔”。

社会上20%的人占有80%的社会财富，为了这20%的人群而诞生的私人银行服务无疑也是社会发展的一个特殊需要，这20%的私人银行服务对象带来的经济效益也是巨大的，而且私人银行在中国的发展前景非常可观。现在出现的私人银行理财亏损问题也是可以预见的过渡期必然牺牲，这是因为中国的私人银行业务发展较西方发达国家明显滞后，长期以来还受着传统“重批发，轻零售”的经营观念的影响，而私人银行就是一个针对少数群体的“零售”服务，甚至还可以入列最高端的服务行业，以中国金融机构目前的发展状态，还需要长期的经验借鉴和自我摸索。

中国目前已有多家银行进军私人银行，大行凭借其雄厚实力抢占国内先机，小行眼馋也要分食一份。但是私人银行这块蛋糕却不是那么容易啃的，不仅仅要具备财富管理能力，还要有承担得起高端私人定制服务的能力。之所以出现上面说到的“银行理财越买越赔”的情况，最大原因就是没金刚钻硬揽瓷器活想要生嚼这一块诱人的肥肉，导致的不良反应就是造成“信任危机”。富豪们选择私人银行进行管家式理财，说到底，还是要图个安心，实际上指望不了增值，钱用到恰处就是高明了。而随着现在社会富人群体的增多，以及社会的发展需求，私人银行要想服务跟得上需求的脚步，就不能仅靠专业理财师的主导，业务也不能止于目前普通的理财服务和贵宾理财，之所以需要私人银行，就是要享受到一对一的专业理财，体会私人银行带给富豪们特有的至高水平的生活享受，因此，对于各种基本服务和高端业务私人银行必须睁大眼睛看清道路。

授人以鱼不如授人以渔，私人银行的服务团队如果只是为富豪们规划钱要怎么花怎么用，很难得到大的突破，应该尽所能在规划理财的过程中给富豪们引入财富管理和资产配置理念，富豪们若是想要投放的财富得到增值或者是想更大程度放开投资，还是要看他们怎么和私人银行进行交流，愿不愿意放权和信任。当然，服务的质量和资产保值还是目前中国开辟了私人银行和将要涉足私人银行的银行机构首要考虑的问题，这是根本的立足点，未来的长足发展还要靠现在一步一步完善积累经验和业绩。

目前中国的私人银行前景广阔，但也还有待破开一条大道，改变原有的不合时宜的理财观念，拓展更大的业务范围，在管理制度上加以完善，对产品开发也要慎重选取，任用人才方面更要精挑细选，总而言之，中国的私人银行要想走远，在填补现有的各个漏洞之外还得多方面进行革新除旧、高瞻远瞩，以促成这一行业走得更远、飞得更高。

本研究咨询报告由中研普华咨询公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了国家统计局、银监会、国家商务部、国家发改委、国务院发展研究中心、中国人民银行、中国银行业协会、中国行业研究网、全国及海外多种相关报刊杂志以及专业研究机构公布和提供的大量资料，对我国私人银行及各子行业的发展状况、上下游行业发展状况、竞争替代金融产品、发展趋势、新金融产品与技术等进行了分析，并重点分析了我国私人银行发展状况和特点，以及中国私人银行将面临的挑战、企业的发展策略等。报告还对全球的私人银行发展态势作了详细分析，并对私人银行行业进行了趋向研判，是私人银行管理高层、关联企业、附属企业、投资机构等单位准确了解目前私人银行业发展动态，把握企业定位和发展方向不可多得的精品。
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第十三章 2014-2018年中国私人银行业的发展机遇及趋势分析

第一节 2014-2018年中国私人银行的发展机遇
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